              致投资人崔宁
                  项目可行性分析
该项目产品有安全、节电，两项主要技术指标的重大突破和五大市   

场竞争优势：
突破两大技术指标
一.安全：无电加热芯、无高温元件、发热体不带电压、安全冷绝缘；无需油、气、水等传热介质；无内压、漏油、漏气、漏水、漏电；失火、爆炸、触电等隐患，这是家电领域综合性安全指标的一项重大突破；
二.节电：感应电暖器不用热传导介质，外壳、即散热片两面，自感应20千安以上高密度涡旋电流，直接发热散热，电热效率提高30％以上；这一非同寻常的重大技术指标的突破，意义深远。它决定了感应电暖器的市场前景：由于效率的大幅度提高，使其采暖费用低于燃油、燃气和现有的一切电采暖装置，与集中供暖费用持平、甚至略低，因此，其产品将领先采暖市场。
五大市场竞争优势

一．实用性强：采暖设备是生活必需品，有着长期的市场和广泛的需求。感应电暖器是采暖设备，技术成熟、先进；安全、经济、环保；使用灵活、方便，美观、耐用，具备生活要素的所有实用性条件。
二.安全可靠：采暖设备是人们经常使用和接触的物品，在具备了外观和实用性认可后，人们首要关注的是其安全性能。感应电暖器由于不用电加热元件（电阻丝、膜、管、碳纤、陶瓷等电热元件高温、带电，是万祸之源；电热、电暖器具的一切事故均因此而生）无需热态绝缘；无油、气、水介质，无需密封；无跑、冒、漏失之忧。因此，感应电暖器是迄今为止，最为安全的采暖设备和家用电器。
三.经济性能广泛：
1.构造简单成本低廉。外壳、即散热器由薄铁板或不锈钢薄板制成，不需密封；无需市政管道敷设，电子电路简单、成熟，以塑料冷态绝缘及空间与外壳隔离。成本费：普通型200余元、高档型300元左右。
2.自主知识产权；功率无火软开关、智能自动控制、可远方遥控；技术附加值高、利润空间大。
3.安装使用灵活方便。有0.5kw照明电源即可使用,在无供暖系统的居民区和商店更受欢迎;无需基建设施,节省市政和房建管道施工投入。
4.应用广泛、需求长远。由于节电，采暖费用低，使之颠覆传统采暖装置成为可能。因此，目标市场为长江以北各省、独联体各国；高档型可进入欧盟、北美地区各国。以替代那里原有的高费用（安装繁琐、市政施工及燃料费用高昂）；低安全性（存在漏油、漏气、漏水、漏电，失火、泡水、爆炸等隐患）的燃油、燃气、水暖等采暖装置以及现有旧式电暖器。在这些地区和国家，电力较为发达，有大量可再生能源转化电力可供；大部分采暖期都在7-8个月左右，出口创汇，市场潜力巨大。(现在，内地通过新疆，每年都向独联体各国出口大量采暖器件，输出渠道通畅) 。
四.环保。
感应电采暖器无电加热元件、无导热油。因此，无过热元件，使用中无金属过热异味、无空气烤干副作用；无油气挥发异味、无污、废物排出，环保、清洁、舒适感强。生产方式为冷轧加工、电子组装，毫无污染。
五．专利技术。市场独有，暂无竞争对手；可创新品牌、名牌。
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