生活坊服饰店会员手册

1. 凡在本店一次性购物商品满100元者，赠送会员卡一张。

2. 持会员卡在本店消费，所有商品8.5折优惠。如在促销期间进行消费，不仅可以享受促销优惠，而且还可以享受折上折的优惠（如全场8折的促销活动，会员将可以享受8.5折之后再8折的优惠）
3. 会员的购物累积实际金额每100元时，赠送价值5元的店内商品购物卷（可随时在购物时当场抵扣）；会员的购物累积实际金额达到10000元时，荣升为本店vip会员，永久享受店内商品7折优惠，促销期间,享受折上折优惠。

4. 我们会及时通知您新货信息，以及打折的信息，在您生日期间，可以来本店凭会员卡领取一份为您准备的精美礼品。

5. 本店会员实行实名登记。
6. 生活坊会员QQ群：
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生活坊服饰店
销售对象：依托理工、海事两所高校，以经营学生服饰为主，同时兼顾上班族。

进货：以沈阳为主要货源地，每月进行批量上货。以大连为补货地，每周对店内商品进行适当填补。尽可能联系性价比高的源头货源，减少中间环节，争取价格优势。

销售模式：明码标价，不讲价，会员制，适时促销。

商品定价：
1.主要商品的价格参照：

销售价格=上货价*2.3(商品对会员打8.5后为进价的2倍)

2.以低价商品进行价格宣传，（如本店商品价位50----300元），吸引顾客来店。
3.平头低尾，将价格的“龙尾”微微向下落一落，给人一个降很多的感觉。例如标价200元出头的商品标价198元给人两个价格水平的感觉，其实相差只有2元，只占1%。
